
  

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พทุธศักราช 2556 สาขาวิชาการตลาด ประเภทวิชาพาณชิยกรรม 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพพุทธศักราช2556 
ประเภทวชิาพาณิชยกรรม 

สาขาวิชาการตลาด 

 
จุดประสงคสาขาวชิา 

 
1. เพื่อใหสามารถประยุกตใชความรูและทักษะดานภาษา  วิทยาศาสตร  คณิตศาสตร  สังคมศึกษา   

สุขศึกษาและพลศึกษาในการพัฒนาตนเองและวิชาชีพ 
2. เพื่อใหมีความรูและทักษะในหลักการบริหารและจัดการวิชาชีพ การใชเทคโนโลยีสารสนเทศและ

หลักการงานอาชีพที่สัมพันธเกี่ยวของกับการพัฒนาวิชาชีพการขายใหทันตอการเปลี่ยนแปลงและ
ความกาวหนาของเศรษฐกิจ สังคม และเทคโนโลยี 

3. เพื่อใหมีความรูและทักษะในหลักการและกระบวนการงานพื้นฐานที่เกี่ยวของกับอาชีพการขาย 
4. เพื่อใหมีความรูและทักษะในงานบริการทางการขายตามหลักการและกระบวนการในลักษณะครบ

วงจรเชิงธุรกิจโดยคํานึงถึงการใชทรัพยากรอยางคุมคา การอนุรักษพลังงานและสิ่งแวดลอม 
5. เพื่อใหสามารถปฏิบัติงานดานการขายในสถานประกอบการและประกอบอาชีพอิสระใชความรูและ

ทักษะพื้นฐานในการศึกษาตอระดับสูงขึ้น 
6. เพื่อใหสามารถเลอืก/ใช/ประยุกตใชเทคโนโลยีในงานอาชีพการขาย 
7. เพื่อใหมีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีตองานอาชีพ มีความคิดริเร่ิมสรางสรรค ซ่ือสัตย ประหยัดอดทน  มี

วินัยมีความรับผิดชอบตอสังคมและสิ่งแวดลอม ตอตานความรุนแรงและสารเสพติด สามารถพัฒนา
ตนเองและทํางานรวมกับผูอ่ืน 
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มาตรฐานการศึกษาวิชาชีพ 
 
คุณภาพของผูสําเร็จการศึกษาระดับคุณวุฒิการศึกษาประกาศนียบัตรวิชาชีพ ประเภทวิชาพาณิชยกรรม 

สาขาวิชาการตลาด ประกอบดวย 
1. ดานคุณลักษณะที่พึงประสงค 

1.1 คุณธรรม จริยธรรมและจรรยาบรรณวิชาชีพความเสียสละ ความซื่อสัตยสุจริต ความกตัญู
กตเวที ความอดกลั้น การละเวนสิ่งเสพติดและการพนัน การมีจิตสํานึกและเจตคติที่ดีตอ
วิชาชีพและสังคม 

1.2 พฤติกรรมลักษณะนิสัย ความมีวินัยความรับผิดชอบความมีมนุษยสัมพันธ ความเชื่อมั่น 
ในตนเอง ความรักสามัคคี ความขยัน ประหยัด อดทน การพึ่งตนเอง  

1.3 ทักษะทางปญญา  ความรูในหลักทฤษฎี  ความสนใจใฝ รู  ความคิดริเ ร่ิมสรางสรรค 
ความสามารถในการคิด วิเคราะห 

 

2. ดานสมรรถนะหลักและสมรรถนะทั่วไป 
2.1 ส่ือสารโดยใชภาษาไทยและภาษาตางประเทศในชีวิตประจําวันและในงานอาชีพ 
2.2 แกไขปญหาในงานอาชีพโดยใชหลักการและกระบวนการทางวิทยาศาสตรและคณิตศาสตร 
2.3 ปฏิบัติตนตามหลักศาสนาวัฒนธรรมคานิยมคุณธรรมจริยธรรมทางสังคมและสิทธิหนาที่

พลเมือง 
2.4 พัฒนาบุคลิกภาพและสุขอนามัยโดยใชหลักการและกระบวนการดานสุขศึกษาและพลศกึษา 
 

3. ดานสมรรถนะวิชาชีพ 
3.1 วางแผน  ดําเนินงานจัดการงานอาชีพตามหลักการและกระบวนการ  โดยคํานึงถึง 

การบริหารงานคุณภาพการอนุรักษทรัพยากรและสิ่งแวดลอม หลักอาชีวอนามัยและ 
ความปลอดภัย 

3.2 ใชคอมพิวเตอรและสารสนเทศเพื่องานอาชีพ 
3.3 ปฏิบัติงานพื้นฐานอาชีพตามหลักและกระบวนการ 
3.4 วางแผนปฏิบัติงานขายสินคาหรือบริการ ประเมินผลและรายงานการขาย 
3.5 หาขอมูล ประเมินผล รายงานผลขอมูลการตลาดและนําไปใชในการตัดสินใจทางการตลาด 
3.6 เขียนแผนธุรกิจตามลักษณะการดําเนินธุรกิจ 
3.7 เลือกตลาดเปาหมายและชองทางการจัดจําหนาย 
3.8 สรางสรรคงานโฆษณา 
3.9 จัดกิจกรรมสงเสริมการขายและจัดแสดงสินคา 
3.10 พัฒนาบุคลิกภาพเหมาะสมกับอาชีพขาย  
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โครงสราง 
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพพุทธศักราช2556 

ประเภทวชิาพาณิชยกรรม 
สาขาวชิาการตลาด 

 
 

ผูสําเร็จการศึกษาตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2556 ประเภทวิชาพาณิชยกรรม 
สาขาวิชาการตลาด จะตองศึกษารายวิชาจากหมวดวิชาตาง ๆ รวมไมนอยกวา103หนวยกิตและเขารวม
กิจกรรมเสริมหลักสูตร   ดังโครงสรางตอไปนี้ 

 

1.หมวดวิชาทักษะชีวิตไมนอยกวา 22 หนวยกิต 
1.1  กลุมวิชาภาษาไทย (ไมนอยกวา  3หนวยกิต) 
1.2 กลุมวิชาภาษาตางประเทศ (ไมนอยกวา  6หนวยกิต) 
1.3 กลุมวิชาวิทยาศาสตร (ไมนอยกวา  4หนวยกิต) 
1.4 กลุมวิชาคณิตศาสตร (ไมนอยกวา  4หนวยกิต) 
1.5 กลุมวิชาสังคมศึกษา (ไมนอยกวา  3หนวยกิต) 
1.6 กลุมวิชาสุขศึกษาและพลศกึษา (ไมนอยกวา  2 หนวยกิต) 
 

2. หมวดวิชาทักษะวิชาชีพไมนอยกวา 71 หนวยกิต 
2.1  กลุมทักษะวิชาชีพพื้นฐาน (18 หนวยกิต) 
2.2  กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ ( 24หนวยกิต) 
2.3  กลุมทักษะวิชาชีพเลือก  (ไมนอยกวา  21หนวยกิต) 
2.4   ฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
2.5  โครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
 

3. หมวดวิชาเลือกเสรี ไมนอยกวา 10 หนวยกิต 
 

4. กิจกรรมเสริมหลักสูตร (2 ช่ัวโมงตอสัปดาห) 
 

 รวม ไมนอยกวา 103 หนวยกิต 
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1. หมวดวิชาทักษะชีวิตไมนอยกวา 22   หนวยกิต 
กําหนดใหเรียนรายวิชาลําดับแรกของแตละกลุมวิชา และเลือกเรียนรายวิชาอื่นในกลุมใหครบตาม

หนวยกิตที่กลุมวิชากําหนด  สําหรับกลุมวิชาสุขศึกษาและพลศึกษาใหเลือกเรียนรายวิชาใดๆ ใหครบตาม
หนวยกิตที่กลุมวิชากําหนด  โดยใหสอดคลองหรือสัมพันธกับสาขาวิชาที่เรียน  รวมไมนอยกวา 22 หนวยกิต 
 

 1.1 กลุมวิชาภาษาไทย  ไมนอยกวา3  หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1101 ภาษาไทยพื้นฐาน 2 - 0 - 2 
2000-1102 ภาษาไทยเพื่ออาชีพ 1 - 0 - 1 
2000-1103 ภาษาไทยธุรกจิ 1 - 0 - 1 
2000-1104 การพูดในงานอาชีพ 1 - 0 - 1 
2000-1105 การเขียนในงานอาชีพ 1 - 0 - 1 
2000-1106 ภาษาไทยเชิงสรางสรรค 1 - 0 - 1 

 

 1.2 กลุมวิชาภาษาตางประเทศ  ไมนอยกวา  6  หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1201 ภาษาอังกฤษในชีวิตจริง 1 2 - 0 - 2 
2000-1202 ภาษาอังกฤษในชีวิตจริง 2 2 - 0 - 2 
2000-1203 ภาษาอังกฤษฟง – พูด 1 0 - 2 - 1 
2000-1204 ภาษาอังกฤษฟง – พูด 2 0 - 2 - 1 
2000-1205 การอานสื่อส่ิงพิมพในชวีิตประจําวนั 0 - 2 - 1 
2000-1206 การเขียนในชวีิตประจําวัน 0 - 2 - 1 
2000-1208 ภาษาอังกฤษสําหรับงานพาณิชย 0 - 2 - 1 
2000-1209 การโตตอบจดหมายธุรกิจ 0 - 2 - 1 
2000-1218 ภาษาอังกฤษสําหรับการขาย 0 - 2 - 1 

 

 1.3 กลุมวิชาวิทยาศาสตรไมนอยกวา  4  หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1301 วิทยาศาสตรเพื่อพัฒนาทักษะชวีิต 1 - 2 - 2 
2000-1303 วิทยาศาสตรเพื่อพัฒนาอาชพีธุรกิจและบริการ 1 - 2 - 2 
2000-1306 โครงงานวิทยาศาสตร 0 - 2 - 1 
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 1.4 กลุมวิชาคณิตศาสตร  ไมนอยกวา  4  หนวยกิต 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1401 คณิตศาสตรพื้นฐาน 2 - 0 - 2 
2000-1402 คณิตศาสตรพื้นฐานอาชีพ 2 - 0 - 2 
2000-1406 คณิตศาสตรพาณิชยกรรม 2 - 0 - 2 

 

 1.5 กลุมวิชาสังคมศึกษา ไมนอยกวา  3 หนวยกิต 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1501 หนาที่พลเมืองและศีลธรรม 2 - 0 - 2 
2000-1502 ทักษะชวีิตและสังคม 2 - 0 - 2 
2000-1503 ภูมิศาสตรและประวัติศาสตรไทย 2 - 0 - 2 
2000-1504 อาเซียนศึกษา 1 - 0 - 1 
2000-1505 เหตุการณปจจบุัน 1 - 0 - 1 
2000-1506 วัฒนธรรมอาเซียน 1 - 0 - 1 

 

 1.6 กลุมวิชาสุขศึกษาและพลศึกษาไมนอยกวา  2  หนวยกิต 
 

 ใหเลือกเรียนรายวิชาในกลุมสุขศึกษาและกลุมพลศึกษารวมกันไมนอยกวา  2  หนวยกิต  หรือ
เลือกเรียนรายวิชาในกลุมบูรณาการ  

    

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-1601 พลศึกษาเพื่อพัฒนาสุขภาพ 0 - 2 - 1 
2000-1602 ทักษะชวีิตในการพัฒนาสุขภาพ 0 - 2 - 1 
2000-1603 การออกกําลังกายเพื่อเสริมสรางสมรรถภาพในการทํางาน 0 - 2 - 1 
2000-1604 การปองกันตนเองจากภัยสังคม 0 - 2 - 1 
2000-1605 พลศึกษาเพื่อพัฒนากายภาพเฉพาะทาง 0 - 2 - 1 
2000-1606 การจัดระเบียบชีวิตเพื่อความสุข 1 - 0 - 1 
2000-1607 เพศวิถีศึกษา 1 - 0 - 1 
2000-1608 ส่ิงเสพติดศึกษา 1 - 0 - 1 
2000-1609 ทักษะการพัฒนาพฤติกรรมสุขภาพ 1 - 2 - 2 
2000-1610 การพัฒนาคุณภาพชีวติ 1 - 2 - 2 
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2.  หมวดวิชาทักษะวิชาชีพไมนอยกวา 71 หนวยกิต 
 

 2.1 กลุมทักษะวิชาชีพพืน้ฐาน18  หนวยกิตใหเรียนรายวิชาตอไปนี ้
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2001-1001 ความรูเกี่ยวกบังานอาชีพ 2 - 0 - 2 
2001-2001 คอมพิวเตอรและสารสนเทศเพื่องานอาชีพ 1 - 2 - 2 
2200-1001 เศรษฐศาสตรเบื้องตน 2 - 0 - 2 
2200-1002 การบัญชีเบื้องตน 1 1 - 2 - 2 
2200-1003 การบัญชีเบื้องตน 2 1 - 2 - 2 
2200-1004 การขายเบื้องตน 1 2 - 0 - 2 
2200-1005 การขายเบื้องตน 2 1 - 2 - 2 
2200-1006 พิมพดีดไทยเบื้องตน 1 - 2 - 2 
2200-1007 พิมพดีดอังกฤษเบื้องตน 1 - 2 - 2 

 

 2.2 กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ24  หนวยกิตใหเรียนรายวิชาตอไปนี ้
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-2001 ศิลปะการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2002 การหาขอมูลการตลาด 2 - 2 - 3 
2202-2003 การดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 2 - 2 - 3 
2202-2004 การจัดจําหนายสินคาและบริการ 2 - 2 - 3 
2202-2005 การโฆษณา 1 - 4 - 3 
2202-2006 การสงเสริมการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2007 การจัดแสดงสนิคา 1 - 4 - 3 
2202-2008 การพัฒนาบุคลิกภาพนกัขาย 2 - 2 - 3 

 

 2.3 กลุมทักษะวิชาชีพเลือก  ไมนอยกวา   21หนวยกิตใหเลือกเรียนรายวิชาตอไปนี ้
สาขางานการตลาด 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-2101 การจัดซื้อเบื้องตน 2 - 0 - 2 
2202-2102 การขายตรง 2 - 2 - 3 
2202-2103 การคาปลีกและการคาสง 2 - 2 - 3 
2202-2104 การบรรจุภัณฑ 1 - 2 - 2 
2202-2105 ลูกคาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
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รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-2106 การกําหนดราคา 2 - 0 - 2 
2202-2107 การประกันภัย 2 - 2 - 3 
2202-2108 การขายประกนัชีวิต 1 - 2 - 2 
2202-2109 การจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 2 - 2 - 3 
2202-2110 การคิดเชิงสรางสรรคทางการตลาด 1 - 2 - 2 
2202-2111 การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 3 - 0 - 3 
2202-2112 ศิลปะเชิงพาณชิย 1 - 2 - 2 
2202-2113 การขายออนไลน 2 - 2 - 3 
2202-2114 กฎหมายธุรกจิคาปลีกและขายตรง 2 - 0 - 2 
2212-2108 ภาษาอังกฤษสําหรับพนักงานขาย 1 - 2 - 2 
2001-1002 การเปนผูประกอบการ 2 - 0 - 2 
2001-1003 พลังงานและสิง่แวดลอม 1 - 2 - 2 
2001-1004 อาชีวอนามัยและความปลอดภัย 1 - 2 - 2 
รายวิชาทวภิาคี 
2202-5101 ปฏิบัติงานการตลาด 1 * - * - * 
2202-5102 ปฏิบัติงานการตลาด2 * - * - * 
2202-5103 ปฏิบัติงานการตลาด 3 * - * - * 
2202-5104 ปฏิบัติงานการตลาด 4 * - * - * 
2202-5105 ปฏิบัติงานการตลาด 5 * - * - * 
2202-5106 ปฏิบัติงานการตลาด 6 * - * - * 

 

 สําหรับการจัดการศึกษาระบบทวิภาคใีหสถานศึกษารวมกับสถานประกอบการวิเคราะหลักษณะงาน
ของสถานประกอบการ    เพือ่กําหนดรายละเอียดของรายวิชาทวภิาคี   รวมทั้งจัดทําแผนการฝกอาชีพ  การวัด
และการประเมินผลรายวิชานั้น ๆ ทั้งนี้ โดยใชเวลาฝกในสถานประกอบการไมนอยกวา  54  ช่ัวโมงมีคาเทากับ 1 
หนวยกิต 

 

 2.4 ฝกประสบการณทักษะวิชาชพี4  หนวยกิต 
 ใหเลือกเรยีนรายวิชา  2202-8001  ฝกงานหรอืรายวิชา  2202-8002  ฝกงาน 1 และ 2202-8003 ฝกงาน 2 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-8001 ฝกงาน * - * - 4 
 

2202-8002 ฝกงาน 1 * - * - 2 
2202-8003 ฝกงาน 2 * - * - 2 
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 2.5 โครงการพฒันาทักษะวิชาชพี4  หนวยกิต 
ใหเลือกเรยีนรายวิชา 2202-8501 โครงการหรือรายวิชา 2202-8502โครงการ 1และ 2202-8503 โครงการ 2 

 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-8501 โครงการ * - * - 4 
 

2202-8502 โครงการ 1 * - * - 2 
2202-8503 โครงการ 2 * - * - 2 

 

3. หมวดวิชาเลือกเสรีไมนอยกวา 10  หนวยกิต 
 ใหเลือกเรยีนตามความถนัดและความสนใจจากรายวิชาที่กําหนด หรือเลือกเรียนจากรายวิชาใน
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพพุทธศักราช  2556  ทกุประเภทวิชาสาขาวิชา  หมวดวิชาทักษะชีวิตทั้งนี ้ 
สถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันสามารถพัฒนารายวชิาเพิ่มเติมในหมวดวิชาเลือกเสรีไดตามบริบทและ
ความตองการของชุมชนและทองถ่ิน 

 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2202-9001 การประชาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
2202-9002 การตลาดเชิงจริยธรรม 2 - 0 - 2 
2202-9003 การบริหารเวลา 3 - 0 - 3 
2202-9004 สภาวการณทางการตลาด 3 - 0 - 3 
2202-9005 การรวมกลุมทางการคา 3 - 0 - 3 
2200-1008 กฎหมายพาณชิย 2 - 0 - 2 
 

4.  กิจกรรมเสริมหลักสูตร2 ช่ัวโมงตอสัปดาห 
สถานศึกษาตองจัดใหมีกิจกรรมเสริมหลักสูตรไมนอยกวา 2 ช่ัวโมงตอสัปดาห 

 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท - ป - น 
2000-2001 กิจกรรมลูกเสอืวิสามัญ 1 0 - 2 - 0 
2000-2002 กิจกรรมลูกเสอืวิสามัญ 2 0 - 2 - 0 
2000-2003 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 1 0 - 2 - 0 
2000-2004 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 2 0 - 2 - 0 
2000-2005 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 3 0 - 2 - 0 
2000-2006 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 4 0 - 2 - 0 
 

2000*200x กิจกรรมนกัศกึษาวิชาทหาร / กิจกรรมที่สถานศึกษาหรอื 0 - 2 - 0 
 สถานประกอบการจัด 
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คําอธิบายรายวิชา 
 
 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พุทธศักราช 2556 
ประเภทวชิาพาณิชยกรรม 

 

สาขาวิชาการตลาด 
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รายวิชาสาขาวิชาการตลาด 
 

2202-2001 ศิลปะการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2002 การหาขอมูลการตลาด 2 - 2 - 3 
2202-2003 การดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 2 - 2 - 3 
2202-2004 การจัดจําหนายสินคาและบริการ 2 - 2 - 3 
2202-2005 การโฆษณา 1 - 4 - 3 
2202-2006 การสงเสริมการขาย 2 - 2 - 3 
2202-2007 การจัดแสดงสนิคา 1 - 4 -3 
2202-2008 การพัฒนาบุคลิกภาพนกัขาย 2 - 2 - 3 

 

2202-2101 การจัดซื้อเบื้องตน 2 - 0 - 2 
2202-2102 การขายตรง 2 - 2 - 3 
2202-2103 การคาปลีกและการคาสง 2 - 2 - 3 
2202-2104 การบรรจุภัณฑ 1 - 2 - 2 
2202-2105 ลูกคาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
2202-2106 การกําหนดราคา 2 - 0 - 2 
2202-2107 การประกันภัย 2 - 2 - 3 
2202-2108 การขายประกนัชีวิต 1 - 2 - 2 
2202-2109 การจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 2 - 2 - 3 
2202-2110 การคิดเชิงสรางสรรคทางการตลาด 1 - 2 - 2 
2202-2111 การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 3 - 0 - 3 
2202-2112 ศิลปะเชิงพาณชิย 1 - 2 - 2 
2202-2113 การขายออนไลน 2 - 2 - 3 
2202-2114 กฎหมายธุรกจิคาปลีกและขายตรง 2 - 0 - 2 
 

2202-5X0X ปฏิบัติงาน.................X * - * - * 
2202-800X ฝกงาน X * - * - * 
2202-850X โครงการ X * - * - * 
 

2202-9001 การประชาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
2202-9002 การตลาดเชิงจริยธรรม 2 - 0 - 2 
2202-9003 การบริหารเวลา 3 - 0 - 3 
2202-9004 สภาวการณทางการตลาด 3 - 0 - 3 
2202-9005 การรวมกลุมทางการคา 3 - 0 - 3 
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2202–2001 ศิลปะการขาย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักศิลปะการขาย กระบวนการขายและเทคนิคการเสนอขาย 
2. มีทักษะเกีย่วกบักระบวนการขาย การวางแผนการขาย การเขียนคําพูดขาย และเทคนิค           

การเสนอขาย 
3. มีทักษะเกีย่วกบัการจัดการเอกสารการขาย การจัดการขอรองเรียนของลูกคา การประเมินผล

และการรายงานการขาย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความเชื่อมั่นในตนเอง ความมีมนุษยสัมพนัธ      

ความแนบเนียน ความคิดริเร่ิมสรางสรรคและจิตบริการ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักศลิปะการขาย ทฤษฏีแรงจูงใจและกระบวนการตัดสินใจซื้อ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกระบวนการขาย การวางแผนการขาย การเขียนคําพูดขาย และเทคนิค      

การเสนอขาย 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับเอกสารการขาย การจัดการขอรองเรียนของลูกคา การประเมินผลและ       

การรายงานการขาย 
4. วางแผนและปฏิบัติการขายตามหลักการ 
5. จัดการเกี่ยวกบัเอกสารการขาย ขอรองเรียนของลูกคา ประเมินผลและรายงานการขายตาม

หลักการ 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักศิลปะการขาย ทฤษฏีแรงจูงใจ กระบวนการตัดสินใจซื้อ กระบวนการ
ขาย การวางแผนการขาย การเขียนคําพูดขาย เทคนิคการเสนอขาย เอกสารที่เกี่ยวกับการขาย การจัดการ    
ขอรองเรียนของลูกคา การประเมินผลและการรายงานการขาย 
 

2202–2002 การหาขอมูลการตลาด 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการหาขอมูลการตลาด 
2. เขาใจเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารขอมูลการตลาด 
3. มีทักษะในการหาขอมูล ประมวลผล แปลความหมาย และรายงานผลขอมูลการตลาด 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความละเอียดรอบคอบ ความมีระเบียบวินยั         

ความซื่อสัตยสุจริตและความสนใจใฝรู 
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สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการหาขอมลูการตลาด 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารขอมูลการตลาด 
3. วางแผนและดาํเนินกระบวนการหาขอมูลทางการตลาดตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในกระบวนการหาขอมูลการตลาด 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการหาขอมูลการตลาด  ประเภทและแหลงขอมูลการตลาด  เครื่องมือ

การเก็บขอมูล  กระบวนการหาขอมูลการตลาด  การประมวลผลขอมูล การแปลความหมายขอมูล               
การรายงานผลขอมูล การนําขอมูลไปใชทางการตลาด   เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารใน
กระบวนการหาขอมูลการตลาด 
 

2202-2003 การดําเนินธุรกิจขนาดยอม 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 
2. มีทักษะในการเขียนแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจขนาดยอม 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ ความอดทนอดกลั้น ความเชื่อมั่นใน

ตนเอง ความละเอียดรอบคอบ และความคดิริเร่ิมสรางสรรค    
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการดําเนินธรุกิจขนาดยอม 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกบัการดําเนนิธุรกิจขนาดยอม 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับการตลาดและแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจขนาดยอม 
4. เลือกทําเลที่ตั้ง และแหลงเงินทุนสําหรับธุรกิจขนาดยอมตามหลักการ 
5. เขียนแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจขนาดยอมตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการดําเนินธุรกิจขนาดยอม ประเภทและรูปแบบของธุรกิจขนาดยอม 

การเปนผูประกอบการ การเริ่มตนธุรกิจขนาดยอม การจดทะเบียนจัดตั้งธุรกิจ กฎหมายและองคการที่
เกี่ยวของกับการดําเนินธุรกิจขนาดยอม ทําเลที่ตั้ง แหลงเงินทุน การตลาดสําหรับธุรกิจขนาดยอมและ       
แผนธุรกิจ 
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2202-2004 การจัดจําหนายสินคาและบรกิาร 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดจําหนายสินคาและบริการ 
2. มีทักษะในการกําหนดตลาดเปาหมาย และวางแผนการจดัจําหนายสินคาและบริการ 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ การทํางานเปนทีม ความมี       

มนุษยสัมพนัธ และความซื่อสัตยสุจริต    
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดจําหนายสินคาและบรกิาร 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับสถานการณทางการตลาด และตลาดเปาหมาย 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมาย และองคการที่เกี่ยวของกบัการจัดจําหนายสินคาและบริการ 
4. วางแผนและจดัจําหนายสินคาและบริการตามหลักการ 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการจัดจําหนายสนิคาและบริการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการการจัดจําหนายสินคาและบริการ ลักษณะตลาดสินคาและบริการ 

สถานการณทางการตลาด  ตลาดเปาหมาย ชองทางการจัดจําหนาย การขนสงสินคา การคลังสินคา  กฎหมาย
และองคการที่เกี่ยวของกับการจัดจําหนายสินคาและบริการ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารเพื่อจัด
จําหนายสินคาและบริการ 
 

2202-2005 การโฆษณา 1 - 4 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการโฆษณาและการสรางสรรคงานโฆษณา 
2. เขาใจสื่อโฆษณา การวดัผลและประเมนิผลการโฆษณา 
3. เขาใจจรรยาบรรณการโฆษณา กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการโฆษณา 
4. เขาใจเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการโฆษณา 
5. มีทักษะในการสรางสรรคงานโฆษณาและเลือกสื่อโฆษณา 
6. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความสนใจใฝรู              

ความประหยัด และความรับผิดชอบ    
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สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสรางสรรคงานโฆษณา 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับสื่อโฆษณา การวัดผลและประเมินผลการโฆษณา 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับจรรยาบรรณการโฆษณา กฎหมายและองคการทีเ่กี่ยวของกับการโฆษณา 
4. สรางสรรคงานโฆษณา เลือกสื่อโฆษณา วดัผลและประเมินผลการโฆษณาตามหลักการ 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในงานโฆษณา 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการโฆษณา ประเภทของการโฆษณา การสรางสรรคงานโฆษณา   

ส่ือโฆษณา  การวัดผลและประเมินผล จรรยาบรรณการโฆษณา กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับ        
การโฆษณา เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการโฆษณา   
 

2202-2006 การสงเสริมการขาย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการสงเสริมการขาย 
2. เขาใจกฎหมายและจรรยาบรรณการสงเสริมการขาย 
3. เขาใจเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการสงเสริมการขาย 
4. มีทักษะในการวางแผนและจัดกิจกรรมสงเสริมการขายตามสถานการณทางการตลาด 
5. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความกระตือรือรน          

การทํางานเปนทีม และความประหยดั 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสงเสริมการขาย 
2. แสดงความรูเกี่ยวกบักฎหมายและจรรยาบรรณการสงเสริมการขาย 
3. วางแผนและจดักิจกรรมสงเสริมการขายตามหลักการและสถานการณทางการตลาด 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการสงเสริมการขาย 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการสงเสริมการขาย การสงเสริมการขายมุงสูผูบริโภค การสงเสริม

การขายมุงสูคนกลาง การสงเสริมการขายมุงสูพนักงานขาย ปญหาและอุปสรรค การวัดผลและประเมินผล 
กฎหมายและจรรยาบรรณการสงเสริมการขายเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการสงเสริมการขาย 
  



49 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พทุธศักราช 2556 สาขาวิชาการตลาด ประเภทวิชาพาณชิยกรรม 

2202-2007 การจัดแสดงสนิคา 1 - 4 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดแสดงสนิคา 
2. มีทักษะในการออกแบบและจัดแสดงสินคา 
3. กําหนดงบประมาณและประมาณการคาใชจายการจดัแสดงสินคา 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการจัดแสดงสินคา 
5. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค การทํางานเปนทมี  

ความอุตสาหพยายาม ความกระตือรือรน และความประหยัด 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดแสดงสินคา 
2. วางแผนและออกแบบจดัแสดงสินคาตามหลักการ 
3. กําหนดงบประมาณและประมาณการคาใชจายการจดัแสดงสินคาตามหลักการ 
4. เตรียมวัสดุอุปกรณและจัดแสดงสินคาตามหลักการ 
5. ติดตามและประเมินผลการจดัแสดงสินคาตามหลักการ 
6. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการจัดแสดงสินคา 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการจัดแสดงสินคา ประเภทของการจัดแสดงสินคาการวางแผนการจัด

แสดงสินคา การออกแบบผังรานคา การออกแบบจัดแสดงสินคา งบประมาณการจัดแสดงสินคา              
การจัดเตรียมวัสดุอุปกรณและจัดแสดงสินคา การติดตามและการประเมินผล เทคโนโลยีสารสนเทศและ 
การสื่อสารการจัดแสดงสินคา 
 

2202-2008 การพัฒนาบุคลิกภาพนักขาย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพนกัขาย 
2. เขาใจศิลปะการพูด มารยาททางสังคม และการสรางความประทับใจในงานขาย 
3. มีทักษะในการพัฒนาบุคลิกภาพเหมาะสมกับอาชีพขาย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความเชื่อมั่นในตนเอง ความสุภาพออนนอม ความมี

มนุษยสัมพนัธ ความแนบเนยีน และความมีระเบียบวินยั 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกบัหลักการและกระบวนการพัฒนาบคุลิกภาพนกัขาย 
2. พัฒนาศิลปะการพูด มารยาททางสังคม และการสรางความประทับใจในงานขายตามหลักการ 
3. พัฒนาบุคลิกภาพเหมาะสมกบัอาชีพขายตามหลักการ 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการพัฒนาบุคลิกภาพนักขาย  จิตวิทยาและทฤษฎีบุคลิกภาพ  
บุคลิกภาพในงานอาชีพขาย กระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพ ศิลปะการพูด มารยาททางสังคมและการสราง
ความประทับใจในงานขาย 
 

2202-2101 การจัดซื้อเบื้องตน 2 - 0 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดซื้อ 
2. เขาใจคุณสมบตัิและจรรยาบรรณผูจัดซื้อ 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความละเอียดรอบคอบ ความซื่อสัตยสุจริต           

ความกระตือรือรน และความประหยดั 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดซื้อ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบัติและจรรยาบรรณผูจัดซื้อ 
3. ออกแบบกระบวนการจัดซือ้ตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการจัดซื้อตามหลกัการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาเกี่ยวกับหลักการจัดซื้อ นโยบายการจัดซื้อ บทบาทของหนวยงานจัดซื้อ กฎระเบียบ  

กระบวนการและวิธีปฏิบัติในการจัดซื้อ การเจรจาตอรอง การจัดเก็บและการควบคุมสินคาคงคลัง  
คุณสมบัติและจรรยาบรรณผูจัดซื้อ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการจัดซื้อ 
 

2202-2102 การขายตรง 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการขายตรง 
2. เขาใจคุณสมบตัิ จรรยาบรรณวิชาชีพขายตรง กฎหมายและองคการทีเ่กี่ยวของกับธรุกิจขายตรง 
3. มีทักษะในการวางแผนและปฏิบัติการขายตรง 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความมีมนุษยสัมพันธ ความรับผิดชอบ การทํางาน

เปนทีม ความซื่อสัตยสุจริต และมีภาวะผูนาํ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการขายตรง 
2. แสดงความรูเกีย่วกบัคุณสมบตัิจรรยาบรรณวชิาชีพขายตรงและองคการที่เกีย่วของกับธุรกจิขายตรง 
3. วางแผนและปฏิบัติการขายตรงตามหลักการ 
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คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการและการดําเนินธุรกิจขายตรง รูปแบบของการขายตรง สภาวการณ

ตลาดขายตรง แผนการตลาดของธุรกิจขายตรง  การวิเคราะหกลุมเปาหมาย  การวางแผนและเทคนิค              
การขายตรง คุณสมบัติและจรรยาบรรณวิชาชีพขายตรง กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับธุรกิจขายตรง 
 

2202-2103 การคาปลีกและการคาสง 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการ กระบวนการคาปลีกและการคาสง 
2. เขาใจโครงสรางของหนวยงานธุรกิจคาปลีกและการคาสง กฎหมายและองคการที่เกีย่วของกับ

การคาปลีกและการคาสง แนวโนมการคาปลีกและการคาสง 
3. มีทักษะในการดําเนินงานการคาปลีกและการคาสง 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความอดทนอดกลั้น ความซือ่สัตยสุจริต              

ความขยันหมัน่เพยีร และความกระตือรือรน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการคาปลีกและการคาสง 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับโครงสรางของหนวยงานธุรกิจการคาปลีกและการคาสงกฎหมายและ

องคการที่เกี่ยวของกับการคาปลีกและการคาสง แนวโนมการคาปลีกและการคาสง 
3. วางแผนและดาํเนินการการคาปลีกและการคาสงตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการดําเนินการคา 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการคาปลีกและการคาสง  ประเภทของการคาปลีกและการคาสง  
โครงสรางของหนวยงานธุรกิจการคาปลีกและการคาสง การเลือกทําเลที่ตั้ง การจัดซื้อสินคา การควบคุม
สินคาคงคลัง การกําหนดราคาขายปลีกและราคาขายสง การใหบริการลูกคา กฎหมายและองคการที่
เกี่ยวของกับการคาปลีกและการคาสง แนวโนมการคาปลีกและการคาสง เทคโนโลยีสารสนเทศและ       
การสื่อสารการคา 
 

2202-2104 การบรรจุภัณฑ 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการบรรจุภัณฑ การออกแบบ การพัฒนาบรรจุภัณฑและวัสดบุรรจุภัณฑ 
2. มีทักษะในการออกแบบและพัฒนาบรรจภุัณฑ 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความประหยดั และ         

ความสนใจใฝรู 



52 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ พทุธศักราช 2556 สาขาวิชาการตลาด ประเภทวิชาพาณชิยกรรม 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการออกแบบ การพัฒนาบรรจุภณัฑและวัสดุบรรจุภณัฑ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายที่เกีย่วของกับบรรจุภณัฑและสิ่งแวดลอม 
3. ออกแบบและพัฒนาบรรจุภณัฑตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในการออกแบบและพัฒนาบรรจุภณัฑ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการบรรจุภัณฑ  หนาที่และประโยชนของบรรจุภัณฑ  ประเภทและ
ลักษณะของบรรจุภัณฑ วัสดุบรรจุภัณฑ การออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ กฎหมายที่เกี่ยวของกับ          
บรรจุภัณฑและสิ่งแวดลอม เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการบรรจุภัณฑ   
 

2202-2105 ลูกคาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการลูกคาสัมพันธ 
2. มีทักษะในการรักษาความสมัพันธกับลูกคา 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความมีมนุษยสัมพันธ ความสุภาพออนนอม       

ความแนบเนียน และการควบคุมตนเอง 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการลูกคาสัมพันธและพฤติกรรมลูกคา 
2. วิเคราะหพฤตกิรรมและรักษาความสมัพันธกับลูกคาตามหลักการ 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารในงานลูกคาสัมพันธ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการลูกคาสัมพันธ พฤติกรรมลูกคา กระบวนการลูกคาสัมพันธ           
การจัดการฐานขอมูลลูกคา การสรางและรักษาความสัมพันธกับลูกคา การจัดการขอรองเรียน คุณสมบัติของ
ผูปฏิบัติงานลูกคาสัมพันธ 
 

2202-2106 การกําหนดราคา 2 - 0 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการนโยบายราคา วิธีการกําหนดราคา ปจจัยทีม่ีอิทธิพลตอการกําหนดราคา และ
ความสัมพันธระหวางราคากบัสวนประสมการตลาด 

2. เขาใจกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการกําหนดราคาสินคา 
3. มีทักษะในการกําหนดราคาสินคาและบริการตามสถานการณทางการตลาด 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความซื่อสัตยสุจริต ความละเอยีดรอบคอบ และมีภาวะผูนํา 
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สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ นโยบายการกําหนดราคา วิธีการกําหนดราคาปจจัยที่มอิีทธิพล

ตอการกําหนดราคาและความสัมพันธระหวางราคากับสวนประสมการตลาด 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกบัการกําหนดราคาสินคา 
3. กําหนดราคาสินคาและบริการตามหลักการและสถานการณทางการตลาด 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการกําหนดราคา วัตถุประสงคการกําหนดราคา ปจจัยที่มีอิทธิพลตอการกําหนด
ราคา ความสัมพันธระหวางราคากับสวนประสมการตลาด นโยบายราคา วิธีการกําหนดราคา  กฎหมายและ
องคการที่เกี่ยวของกับการกําหนดราคาสินคา 
 

2202-2107 การประกันภัย 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการประกันภัยเงื่อนไขของการประกันภัยและธรุกิจการประกนัภัย 
2. เขาใจคุณสมบตัิ จรรยาบรรณอาชีพประกนัภัย การเขาสูอาชีพประกันภัย 
3. เขาใจกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการประกันภัย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ ความละเอยีดรอบคอบ              

ความอุตสาหพยายาม และความสุภาพออนนอม 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกบัหลักการประกันภัย เงื่อนไขของการประกันภัยและธุรกิจการประกันภัย 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบัติ จรรยาบรรณอาชีพประกนัภัย และการเขาสูอาชีพประกันภยั 
3. แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกบัการประกันภัย 
4. เตรียมความพรอมสําหรับการเปนตัวแทนประกันภัยตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการประกันภัย ประเภทของการประกันภัย เงื่อนไขของการประกันภัย ธุรกิจการ
ประกันภัย คุณสมบัติและจรรยาบรรณอาชีพประกันภัย การเขาสูอาชีพประกันภัย กฎหมายและองคการที่
เกี่ยวของกับการประกันภัย 
 

2202-2108 การขายประกันชีวิต 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการกระบวนการและเทคนิคการขายประกนัชีวติ 
2. เขาใจประเภทและรูปแบบการประกันชวีิต 
3. เขาใจคณุสมบตั ิจรรยาบรรณตวัแทนประกันชวีติ กฎหมายและองคการทีเ่กีย่วของกับการประกนัชีวติ 
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4. มีทักษะในการวางแผนการขายและเทคนคิการขายประกันชีวิต 
5. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ  ความซื่อสัตยสุจริต  ความมี         

มนุษยสัมพนัธ ความละเอียดรอบคอบ ความสุภาพออนนอม และการควบคุมตนเอง 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการและเทคนิคการขายประกันชีวิต 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบัติ จรรยาบรรณตัวแทนขายประกันชวีิตกฎหมายและองคการที่

เกี่ยวของกับการประกันชวีิต 
3. วางแผนการขายและเทคนิคการขายประกนัชีวิตตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการประกันชีวิต ประเภทและรูปแบบของการประกันชีวิต คุณสมบัติ
และจรรยาบรรณตัวแทนขายประกันชีวิต กระบวนการขายและเทคนิคการขายประกันชีวิต กฎหมายและ
องคการที่เกี่ยวของกับการประกันชีวิต 
 

2202-2109 การจัดการผลิตภัณฑทองถิน่ 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 
2. เขาใจหลักปรชัญาของเศรษฐกิจพอเพียง หลักธรรมาภิบาล กฎหมายและองคการทีเ่กี่ยวของกับ

การจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 
3. มีทักษะในการวางแผนและจัดการผลิตภณัฑทองถ่ิน 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความสนใจใฝรู การทํางาน

เปนทีม และมภีาวะผูนํา 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพยีง หลักธรรมาภิบาลกฎหมายและองคการ

ที่เกี่ยวของกับการจัดการผลติภัณฑทองถ่ิน 
3. วางแผนและจดัการผลิตภัณฑทองถ่ินตามหลักการและสถานการณทางการตลาด 
4. ประยกุตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกจิพอเพยีงและหลักธรรมาภิบาลในการจดัการผลิตภณัฑทองถ่ิน 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารกับการจัดการผลิตภณัฑทองถ่ิน 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน วิสาหกิจชุมชน  ประเภทผลิตภัณฑทองถ่ิน 
การพัฒนาผลิตภัณฑทองถ่ิน การตลาดผลิตภัณฑทองถ่ิน หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงและหลักธรรมาภิบาล
กับการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการจัดการผลิตภัณฑทองถ่ิน 
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2202-2110 การคิดเชิงสรางสรรคทางการตลาด 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการคิดสรางสรรคทางการตลาด 
2. มีทักษะในการคิดสรางสรรคทางการตลาด 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความสนใจใฝรูความเชื่อมั่น

ในตนเอง ความรับผิดชอบ และมีภาวะผูนํา 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ กระบวนการและเทคนิคการคิดสรางสรรคทางการตลาด 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับการสรางนวัตกรรมและมูลคาเพิ่มทางการตลาด 
3. สรางนวัตกรรมและมูลคาเพิม่ทางการตลาดตามหลักการ 
4. ประยุกตใชความคิดสรางสรรคในงานการตลาด 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการคิดสรางสรรคทางการตลาด ลักษณะและองคประกอบการคิด
สรางสรรค กระบวนการและเทคนิคการคิดสรางสรรค การสรางนวัตกรรมและมูลคาเพิ่มทางการตลาด  
ความคิดสรางสรรคกับสถานการณและภูมิปญญาไทย  กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการคุมครอง
ทรัพยสินทางปญญา   
 

2202-2111 การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการรวมกลุมประชาคมเศรษฐกจิอาเซียนการคาและขอตกลงทางการคา แนวโนม
การคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 

2. วิเคราะหแนวโนมการคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความมีมนุษยสัมพันธ ความสามัคคี มีภาวะผูนํา และ

ความเปนประชาธิปไตย 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียนการคาและขอตกลง 
ทางการคา แนวโนมการคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 

2. แสดงความรูเกี่ยวกับผลิตภณัฑและการจดัจําหนายในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซยีน 
3. วิเคราะหแนวโนมการคาในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียนตามหลักการและสถานการณ 
4. เตรียมความพรอมของตนเองสําหรับการคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 
5. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน  ผลิตภัณฑและการจัดจําหนายในกลุม
ประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน  การคากลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน  ขอตกลงทางการคา  แนวโนมการคา
ในกลุมประชาคมเศรษฐกิจอาเซียน เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการคากลุมประชาคมเศรษฐกิจ
อาเซียน 
 

2202-2112  ศิลปะเชิงพาณชิย 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการศิลปะเชิงพาณชิย 
2. มีทักษะในการออกแบบและตกแตงเชิงพาณิชย 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความคิดริเร่ิมสรางสรรค ความประหยดั ความเชื่อมั่น

ในตนเอง ความสนใจใฝรู และความอุตสาหพยายาม 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการออกแบบและตกแตงศิลปะเชิงพาณิชย 
2. ออกแบบและตกแตงเชิงพาณิชยตามหลักการ 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารงานศิลปะเชิงพาณิชย 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการศิลปะเชิงพาณิชย องคประกอบของศิลปะ  ทฤษฎีการตกแตง   
การออกแบบและตกแตงเชิงพาณิชย การจัดแสดงสินคา นิทรรศการ สัญลักษณทางธุรกิจ  เทคโนโลยี
สารสนเทศและการสื่อสารงานศิลปะเชิงพาณิชย 
 

2202-2113 การขายออนไลน 2 - 2 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการ และกระบวนการขายออนไลน 
2. มีทักษะในการขายสินคาออนไลน 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความซื่อสัตยสุจริต ความคิดริเร่ิมสรางสรรค          

ความรับผิดชอบ ความสนใจใฝรู และความละเอียดรอบคอบ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกระบวนการขายออนไลนและปจจยัที่มอิีทธิพลตอการตัดสินใจ
ซ้ือและตลาดเปาหมาย 

2. แสดงความรูเกี่ยวกับจรรยาบรรณการขายออนไลน กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการขาย
ออนไลน 
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3. ขายสินคาออนไลนตามหลกัการและสถานการณทางการตลาด 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการขายออนไลน 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการ และกระบวนการขายออนไลน  รูปแบบและประโยชนการขาย
สินคาออนไลน  ปจจัยที่มีอิทธิพลตอการตัดสินใจซื้อสินคาออนไลน ตลาดเปาหมาย แนวโนมการตลาด
ออนไลน  จรรยาบรรณการขายออนไลน กฎหมายและองคการที่เกี่ยวของกับการขายออนไลน เทคโนโลยี
สารสนเทศและการสื่อสารการขายออนไลน    
 

2202-2114 กฎหมายธุรกิจคาปลีกและการขายตรง 2 – 0 – 2  
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. มีความรูความเขาใจในกฎหมายคาปลีก  การขายตรง  การตลาดแบบตรง 
2. มีความรูความเขาใจในประมวลกฎหมายแพงและพาณชิย  วาดวยบุคคล  นิติกรรม  สัญญา  หนี้ 
3. มีความรูความเขาใจในสัญญาซื้อขาย  สัญญาตัวแทนนายหนาตามประมวลกฎหมายแพงและ

พาณิชย 
4. มีความรูความเขาใจเกี่ยวกับกฎหมายเพื่อการคุมครองผูบริโภค  
5. มีทักษะในการนําหลักเกณฑทางกฎหมายธุรกิจคาปลีกและขายตรงมาใชในงานอาชีพ 
6. ตระหนกัถึงความสําคัญของกฎหมายธุรกจิคาปลีกและการขายตรง 

สมรรถนะรายวิชา 
1.  แสดงความรูเกี่ยวกับกฎหมายธุรกิจคาปลีกและการขายตรง 
2.  แสดงความรูเกี่ยวกับสัญญาซื้อขายและสัญญาตัวแทนนายหนา 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับกฎหมายลักษณะบุคคล  นิติกรรม  สัญญา  หนี้  สัญญาซื้อขาย  สัญญาตัวแทน
นายหนาตามประมวลกฎหมายแพงและพาณิชย  พระราชบัญญัติขายตรงและการตลาดแบบตรง  กฎหมาย 
คาปลีก  กฎหมายวาดวยขอสัญญาที่ไมเปนธรรม  กฎหมายความรับผิดชอบตอความเสียหายที่เกิดจากสินคา
ที่ไมปลอดภัยและกฎหมายวิธีพิจารณาคดีผูบริโภค 
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รายวิชาทวิภาคี 
 

2202-5X0X ปฏิบตัิงาน ...............................................X * - * - * 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. มีความเขาใจหลักการปฏิบัติงานและการปฏิบัติตนในการประกอบอาชีพ 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามภาระหนาที่ในสถานประกอบการที่กําหนด ประยุกตใชความรูและทักษะ

ในการปฏิบัติงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการปฏิบัติงาน รับผิดชอบ รอบคอบ ตรงตอเวลา รักษาความสะอาด 

และทํางานรวมกับผูอ่ืน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูและประสบการณในการปฏิบัติงานในสถานประกอบการ 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามภาระหนาที่ในสถานประกอบการ 

คําอธิบายรายวิชา 
ใหสถานศึกษารวมกับสถานประกอบการวิเคราะหงานและกําหนดภาระหนาที่ที่จะใหผูเรียนปฏิบัติ

โดยใหผู เรียนไดศึกษาและปฏิบัติงาน ที่เกี่ยวกับการรับคําสั่งการวางแผนการทํางาน การจัดเตรียม       
ปรับตั้งบํารุงรักษาเครื่องมือ อุปกรณ วัสดุที่ใชการดําเนินงานและแกไขปญหาการทํางานตามหลักการ
เทคนิควิธีการและขั้นตอนการทํางานของสาขางานที่ศึกษาอยูพรอมทั้งการเขียนรายงานสรุปผลการทํางาน
เปนรายชิ้นงานและเปนรายสัปดาหโดยใหสอดคลองกับสภาพทองถ่ินและเทคโนโลยีที่เกิดขึ้น 
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รายวิชาฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ 
 

2202-800X ฝกงาน X * - * - * 
จุดประสงครายวิชา   เพื่อให 

1. เขาใจขั้นตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. ปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการจนเกิด

ความชํานาญ มีทักษะและประสบการณ นาํไปประยกุตใชในการปฏิบตัิงานอาชีพระดับฝมือ 
3. มีเจตคติที่ดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกจินิสัยในการทาํงานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรมจริยธรรม ความคิดสรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. เตรียมความพรอมเครื่องมืออุปกรณในการปฏิบัติงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามขั้นตอนและกระบวนการที่สถานประกอบการกําหนด 
3. พัฒนาการทํางานที่ปฏิบัติในสถานประกอบการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานที่สอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับฝมือ โดย
ผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  และรายงานผลการปฏิบัติงาน
ตลอดระยะเวลาการฝกงาน 
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รายวิชาโครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ 
 

2202-850X โครงการ X * - * - * 
จุดประสงครายวิชา   เพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการวางแผนจดัทําโครงการสรางและหรือพัฒนางาน 
2. ประมวลความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพตามกระบวนการ

วางแผน ดําเนนิงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกจินิสัยในการทาํงานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คณุธรรม จริยธรรม ความคิด

ริเร่ิมสรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับการจัดทําโครงการ และนําเสนอผลงาน 
2. ดําเนินการจัดทําโครงการ 
3. รายงานผลการปฏิบัติงาน 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับ หลักการจัดทําโครงการ การวางแผน การดําเนินงาน การแกไขปญหา 

การประเมินผล การจัดทํารายงานและการนําเสนอผลงาน โดยปฏิบัติจัดทําโครงการสรางและหรือ      
พัฒนางานที่ใชความรูและทักษะในระดับฝมือสอดคลองกับสาขาวิชาชีพที่ศึกษา ดําเนินการเปนรายบุคคล
หรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จในระยะเวลาที่กําหนด  
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2202-9001 การประชาสัมพันธ 1 - 2 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการประชาสัมพันธ 
2. เขาใจคุณสมบตัิและจรรยาบรรณนักประชาสัมพันธ 
3. มีทักษะในการวางแผนและประชาสัมพันธงานการขาย 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความรับผิดชอบ ความมีมนษุยสัมพันธ ความคิดริเร่ิม

สรางสรรค และความละเอยีดรอบคอบ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการประชาสมัพันธ 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับคุณสมบตัิและจรรยาบรรณนักประชาสัมพันธ 
3. วางแผนและประชาสัมพันธงานการขายตามหลักการ 
4. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสารการประชาสัมพันธ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการ และบทบาทของการประชาสัมพันธ การวางแผนประชาสัมพันธ 
งบประมาณการประชาสัมพันธ คุณสมบัติและจรรยาบรรณนักประชาสัมพันธ ส่ือการประชาสัมพันธ 
ส่ือมวลชนสัมพันธ การวัดผลและประเมินผลการประชาสัมพันธ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร       
การประชาสัมพันธ 
 

2202-9002 การตลาดเชงิจริยธรรม 2 - 0 - 2 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกลยุทธการตลาดเชิงจริยธรรม 
2. เขาใจการดาํเนินงานการตลาดเชิงจริยธรรม 
3. วางแผนการตลาดเชิงจริยธรรม 
4. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยความซื่อสัตยสุจริต ความรับผิดชอบและความเสียสละ 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการ และกลยุทธการตลาดเชิงจริยธรรม 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับการดําเนินงานการตลาดเชิงจริยธรรม 
3. วางแผนการตลาดเชิงจริยธรรมตามหลักการหลักปรชัญาของเศรษฐกิจพอเพียงและ                  

หลักธรรมาภิบาล 
4. ประยุกตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง และหลักธรรมาภิบาลในงานการตลาด 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดเชิงจริยธรรม ประโยชนและลักษณะของการตลาดเชิงจริยธรรม        
กลยุทธการตลาดเชิงจริยธรรม หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงและหลักธรรมาภิบาลกับการตลาด         
เชิงจริยธรรม 
 

2202-9003 การบริหารเวลา 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจหลักการและกระบวนการบริหารเวลา 
2. มีทักษะเกีย่วกบัการวิเคราะหและวางแผนการบริหารเวลา 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยการตรงตอเวลา ความมีระเบยีบวนิัย ความรับผิดชอบ 

และการควบคมุตนเอง 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการบริหารเวลา 
2. วิเคราะหและวางแผนบริหารเวลาตามหลกัการ 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศ และการสื่อสารในการบริหารเวลา 

คาํอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการบริหารเวลา การวิเคราะหเวลา การวางแผนบริหารเวลา การจัดลําดับงาน 
เทคนิคการบริหารเวลาในงานขาย การควบคุมและประเมินผลการบริหารเวลา เทคโนโลยีสารสนเทศและ
การสื่อสารเกี่ยวกับการบริหารเวลา 
 

2202-9004 สถานการณทางการตลาด 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจสถานการณดานประชากรศาสตรสังคมและวัฒนธรรม กฎหมายและการเมือง เศรษฐกิจ 
เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร สภาวะแวดลอมทางธรรมชาติ การแขงขันและผูมีสวน
ไดสวนเสยีทางธุรกิจที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 

2. วิเคราะหสถานการณที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในการทํางานดวยความสนใจใฝรู ความละเอียดรอบคอบและความรับผิดชอบ 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับสถานการณดานประชากรศาสตร สังคมและวัฒนธรรมกฎหมายและ

การเมือง เศรษฐกิจ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร และสภาวะแวดลอมทางธรรมชาติ 
การแขงขันและผูมีสวนไดสวนเสียทางธุรกิจที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 

2. วิเคราะหสถานการณที่มีผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาดตามหลักการ 
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คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับสถานการณทางการตลาดดานประชากรศาสตร สังคมและวัฒนธรรม กฎหมายและ
การเมือง เศรษฐกิจ เทคโนโลยีสารสนเทศและการสื่อสาร สภาวะแวดลอมทางธรรมชาติ การแขงขนัทาง
ธุรกิจ ผูมีสวนไดสวนเสยีกับธุรกิจ แนวโนมและผลกระทบตอการดําเนินงานทางการตลาด 
 

2202-9005  การรวมกลุมทางการคา 3 - 0 - 3 
จุดประสงครายวิชาเพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมทางการคา ยุทธศาสตรการรวมกลุมทางการคาขอตกลงทาง 
การคา มาตรการกีดกันทางการคาและแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 

2. วิเคราะหโอกาสและอุปสรรคของการรวมกลุมทางการคาและแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดใีนการทํางานดวยการทํางานเปนทีม  ภาวะผูนํา  ความสามคัคีและ         

ความมีมนุษยสัมพันธ 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมทางการคา ยุทธศาสตรการรวมกลุมทางการคาขอตกลง
ทางการคา มาตรการกีดกนัทางการคาและแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 

2. วิเคราะหโอกาส อุปสรรคของการรวมกลุมทางการคา และแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก
ตามหลักการ 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการรวมกลุมทางการคา วัตถุประสงคและประโยชนของการรวมกลุมทางการคา 
ประเภทของการรวมกลุมทางการคา ยุทธศาสตรการรวมกลุมทางการคา ขอตกลงและมาตรการการกีดกัน
ทางการคา โอกาสและอุปสรรคของการรวมกลุมทางการคา และแนวโนมการคาในกลุมการคาโลก 
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หนาวาง 


